
Distributionspolitik-Ueberblick.doc © H. Möllenhoff / N. Böing - www.nboeing.de 

Distributionspolitik 
 
 

(beinhaltet alle Entscheidungen, die den Absatz eines Produktes 
vom Hersteller bis zum Verwender betreffen) 

 

Problemkreise 
 

 
Welche Verkaufsorgane sollen beim Absatz des Produktes 
eingeschaltet werden? (Absatzmittler und Absatzhelfer) 

 
 

Absatz über 
unternehmensfremde (selbstständige) 

Absatzorgane 
 
 

Wie soll die Ware 
ausgeliefert werden? 

(Lagersysteme und 
Transportmittel) 

 
Zentrales oder 

dezentrales Lager 
 
Eigen- oder 

Fremdlager 
 
Transportmittel 

(Schiff, Flugzeug, 
Bahn, LKW ...) 

 

Auf welchem Weg soll der 
Absatz des Produktes er-

folgen? (Absatzwege) 
 
 
Direkter Absatz 

Absatz vom Hersteller 
unmittelbar an den Ver-
braucher 
 

Indirekter Absatz 
Absatz über Zwischen-
stufen durch Ein-
schaltung selbst-
ständiger Absatzmittler 

Absatz über 
unternehmenseigene 

Verkaufsorgane 
 
 

Geschäftsleitung  
Verkaufsabteilung im 

Stammhaus 
Verkaufsniederlassungen 
Auslieferungslager 
Werksverkauf 
Automatenverkauf 
Handlungsreisende 

Werksgebunden 
 
Handelsvertreter 

(Einfirmenver-
treter) 

Vertragshändler 
Franchisenehmer 
 

Ausgegliedert 
 
Handelsvertreter 

(Mehrfirmenver-
treter) 

Handelsmakler 
Kommissionäre 
Verkaufssyndikate 
Großhandel 
Einzelhandel 

Physische (logistische) 
Distribution Akquisitorische (den Verkauf betreffende) Distribution 

 


